
BÁO CÁO ĐẦU TƯ QUỸ 
BESTB CAPITAL

QUÝ 1/2023

Tầng 6, 271 Quan Hoa, Cầu Giấy, Hà Nội
0933.995.126
info@bestb.com.vn/bestb.capital@bestb.com.vn
www.bestbcapital.com/ www.bestb.com.vn



MỤC LỤC

I. THÔNG TIN CÁC DOANH NGHIỆP QUỸ BESTB ĐÃ ĐẦU TƯ 
II. TÌNH HÌNH HOẠT ĐỘNG CỦA CÁC DOANH 
NGHIỆP
1.1. CÔNG TY CỔ PHẦN FINLIFE VIỆT NAM 
1.1.1 Giới thiệu doanh nghiệp
1.1.2 Báo cáo tiến độ KPI và tổng quan tình 
hình tài chính
1.1.3. Đánh giá
1.2. CÔNG TY CỔ PHẦN GAP VIỆT NAM
1.2.1. Giới thiệu doanh nghiệp 
1.2.2. Báo cáo tiến độ KPI và tổng quan tình 
hình tài chính Quý 1/2023
1.2.3. Đánh giá
1.3. CÔNG TY CỔ PHẦN THỰC PHẨM XANH
1.3.1. Giới thiệu doanh nghiệp 
1.3.2. Báo cáo tiến độ KPI và tổng quan tình 
hình tài chính 
1.3.3. Đánh giá



I. THÔNG TIN CÁC DOANH NGHIỆP QUỸ BESTB ĐÃ ĐẦU TƯ 

Trong quý 1/2023, Quỹ đầu tư Bestb 
Capital đã đầu tư vào 3 doanh nghiệp:

• Công ty Cổ phần Finlife Việt Nam

• Công ty Cổ phần GAP Việt Nam

• Công ty Cổ phần Bean & Jam
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II. TÌNH HÌNH HOẠT ĐỘNG CỦA CÁC DOANH NGHIỆP

1.1. CÔNG TY CỔ PHẦN FINLIFE VIỆT NAM (Tên cũ: Abank)
1.1.1 Giới thiệu doanh nghiệp 

Tên công ty: CÔNG TY CỔ PHẦN FINLIFE 
VIỆT NAM
- Lĩnh vực hoạt động: Hỗ trợ dịch vụ tư 
vấn các sản phẩm như: 
Tài chính, Bảo hiểm nhân thọ, Bảo hiểm 
phi nhân thọ.
- Dịch vụ chính: Đại lý Bảo hiểm nhân thọ 
và Bảo hiểm phi nhân thọ.
- Giấy chứng nhận đăng ký doanh nghiệp 
số 0107766291, đăng ký 
lần thứ 4 do Sở Kế hoạch và Đầu tư Hà 
Nội cấp ngày 09/07/2019.
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 Tháng 1 Tháng 2 Tháng 3 Tổng 

Doanh thu 
dự kiến 

14,438,135,675 4,460,874,556 3,995,243,220 22,894,253,451 

Chi phí dự 
kiến 

12,590,378,761 3,889,982,858 3,483,941,869 19,964,303,487 

Lợi nhuận 
dự kiến 

1,847,756,914 570,891,699 562,925,281 2,929,949,965 

 

1.1.2 Báo cáo tiến độ KPI và tổng quan tình hình tài chính

Đơn vị tính: VNĐ

Bảng kế hoạch KPI Qúy I/2023

Bảng tổng hợp doanh thu, chi phí, lợi nhuận Quý 1/2023

 Tháng 1 Tháng 2 Tháng 3 Tổng 

Doanh thu 3,036,648,908 538,876,199 558,390,594 4,133,915,701 

Chi phí 3,089,607,962 806,050,615 298,925,149 4,194,583,726 

Lợi nhuận (52,959,054) (267,174,416) 259,465,445 (60,668,025) 

 

Đơn vị tính: VNĐ

Trong kế hoạch đặt ra vào Quý 1/2023, Finlife sẽ phải thực hiện kế hoạch phát 
triển doanh thu và tối ưu hóa chi phí để đảm bảo hiệu quả hoạt động. Trong 
Quý 1/2023, Finlife đã đạt được các số liệu tài chính như sau:
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Về doanh thu: Trong quý 1/2023 Finlife đều không đạt được KPI từng 
tháng đã đề ra, cụ thể doanh thu tháng 1 chỉ đạt 21% so với kế hoạch, 
tháng 2 là 12% và tháng 3 là 14%. Doanh thu trong Quý 1/2023 của Finlife 
vẫn chủ yếu đến từ tiền hoa hồng của FWD, Fubon, BestB,... Bối cảnh nền 
kinh tế trong quý 1/2023 gặp nhiều khó khăn, sự bất ổn của một số ngân 
hàng ở Mỹ, Châu Âu ảnh hưởng đến niềm tin của người dân trên thế giới 
đối với hệ thống Ngân hàng trong nước. Ngân hàng trung ương liên tục 
tăng lãi suất và sử dụng chính sách thắt chặt tiền tệ. Đối với thị trường bảo 
hiểm nhân thọ, khó khăn bủa vây khiến tăng trưởng doanh thu phí bảo 
hiểm khai thác mới quý I/2023 của các doanh nghiệp chỉ tăng trưởng được 
khoảng 3%. Tuy doanh thu quý 1/2023 của Finlife không đạt được như kế 
hoạch nhưng con số này đã cao hơn kết quả đạt được trong quý 4/2022. 
Cụ thể, tổng doanh thu quý 1/2023 của Finlife là 4,1 tỷ, tăng 1,8 tỷ so với 
quý trước, tương đương 179%. Finlife luôn liên tục triển khai các sự kiện, 
hội thảo nhằm thu hút các khách hàng, kết hợp với nhiều doanh nghiệp 
phát triển mạng lưới và truyền thông. Theo dự phóng tương lai thì ngành 
bảo hiểm vẫn sẽ giữ mức tăng trưởng 15% trong 5 năm tới.

Với các số liệu tài chính đã tổng hợp cùng bản kế hoạch kinh doanh, ban 
chuyên môn nhận xét về tình hình hoạt động của Finlife trong quý 1 
năm 2023 như sau:

04



Về chi phí:  Trong 3 tháng đầu năm 2023 chi phí thực tế của Finlife thấp 
hơn chi phí dự kiến. Chi phí chiếm tỷ trọng lớn vẫn là chi phí hoa hồng 
cho nhân viên, đối tác và các khoản chi phí lương cán bộ nhân viên. 
Ngoài ra, các tháng đều phát sinh các khoản như chi phí thuê văn phòng, 
chi phí tổ chức hội thảo, chi phí bán hàng, chi phí quản lý doanh nghiệp, 
điện, nước… Chi phí tháng 1 cao nhất trong toàn quý do việc chi trả các 
khoản hoa hồng, thưởng Tết cho nhân viên và tiệc cuối năm. So với quý 
4/2022 thì Finlife đã có sự quản lý chi phí tốt hơn. Tổng chi phí quý 
1/2023 giảm 61% so với quý trước, tương đương 1.6 tỷ đồng. 
Cơ cấu chi phí/doanh thu từng tháng lần lượt là 101%, 149% và 53%. Tỷ 
trọng chi phí/doanh thu 2 tháng đầu năm cao cho thấy Finlife đang chưa 
cân bằng được giữa doanh thu và chi phí. Tuy nhiên, việc tổ chức các sự 
kiện, hội thảo sẽ giúp doanh nghiệp dần được biết đến hơn trong mắt 
của những khách hàng tiềm năng là điều tốt, nên chi phí dành cho hoạt 
động này như là một khoản đầu tư, là bước đệm giúp cho doanh nghiệp 
được tiến xa hơn. Chính vì vậy, Finlife cần đưa ra các biện pháp nhằm 
giảm nguồn chi tạo lợi nhuận  cho doanh nghiệp.
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Với doanh thu – chi phí nêu trên, ban chuyên môn đưa ra biểu đồ so sánh 
lợi nhuận như sau: 

Lợi nhuận của Finlife ghi nhận giá trị âm trong tháng 1 và tháng 2, tháng 
3 ghi nhận lãi tuy nhiên không đạt KPI dự kiến. Chi phí chiếm tỷ trọng lớn 
trong khi doanh thu không đủ đột phá để bù đắp, Finlife cần có những 
biện pháp quản lý chi phí tốt hơn. Ngoài ra, Finlife đang thay đổi chiến 
lược hoạt động, tối ưu về quy trình vận hành và tiếp tục triển khai theo 
mô hình thành lập văn phòng là “Trung tâm tư vấn hỗ trợ bồi thường” về 
các dịch vụ như bảo hiểm, nhượng quyền , đóng gói và chuyển giao cho 
các quản lý, nhằm tối ưu chi phí giúp giải quyết được cách tiếp cận 
khách hàng và phát triển mô hình nhân rộng văn phòng. Đây cũng là 
một điểm mới và cũng là động lực cho doanh nghiệp phát triển trong 
năm 2023.
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1.1.3. Đánh giá
Dựa vào kết quả kinh doanh trên, về cơ bản quý 1/2023 Finlife chưa đạt 
được KPI cả về doanh thu và lợi nhuận. Doanh nghiệp cần có các chiến 
lược kinh doanh mới cũng như cân bằng lại nguồn chi, đồng thời có 
chiến lược tăng hiệu suất kinh doanh cho doanh nghiệp. Tuy nhiên, Fin-
life đã có nhiều đổi mới trong các chương trình thu hút khách hàng, thực 
hiện các hội thảo để quảng bá về công ty, tổ chức hoạt động team build-
ing giúp cho tình đoàn kết và gắn bó giữa các nhân viên được thêm bền 
chặt. Dự kiến doanh nghiệp sẽ có nhiều đổi mới sáng tạo, mở rộng kênh 
phân phối và thị trường trong thời gian sắp tới.
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1.2. CÔNG TY CỔ PHẦN GAP VIỆT NAM
1.2.1. Giới thiệu doanh nghiệp 

- Tên công ty: Công ty cổ 
phần GAP Việt Nam
- Lĩnh vực hoạt động: Sản 
xuất và kinh doanh phân bón
- Giấy chứng nhận đăng ký 
doanh nghiệp số 
0104264800 cấp ngày 
23/11/2009.

1.2.2. Báo cáo tiến độ KPI và tổng quan tình hình tài chính 
Quý 1/2023

 Tháng 1 Tháng 2 Tháng 3 Tổng 

Doanh thu 
dự kiến 

6, 841,134,906 4,538,361,520 12,969,506,000 24,349,002,426 

Chi phí dự 
kiến 

6,264,302,849 4,155,695,128 11,875,940,835 6,264,302,849 

Lợi nhuận 
dự kiến 

576,832,057 382,666,392 1,093,565,165 2,053,063,614 

 

Bảng kế hoạch KPI Quý 1/2023 GAP

Báo cáo tài chính Quý 1/2023 GAP

Đơn vị: VNĐ
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Trong kế hoạch đề ra vào Quý 1/2023, GAP sẽ phải thực hiện kế hoạch 
tăng trưởng doanh thu và tối ưu hóa chi phí để đảm bảo hiệu quả hoạt 
động đạt mức kỳ vọng. Trong Quý 1/2023, GAP đã đạt được các số liệu tài 
chính như sau:

Bảng tổng hợp doanh thu, chi phí, lợi nhuận Quý 

 Tháng 1 Tháng 2 Tháng 3 Tổng 

Doanh thu 4,374,950,000 7,842,500,000 7,392,050,000 19,609,500,000 

Chi phí 4,580,368,062 7,834,657,500 7,054,951,050 19,469,976,612 

Lợi nhuận (205,418,062)  7,842,500 337,098,950 139,523,388 

 
Với các số liệu tài chính đã tổng hợp cùng bản kế hoạch kinh doanh, ban 
chuyên môn nhận xét về tình hình hoạt động của GAP trong quý 1 năm 
2023 như sau:
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Thứ nhất, về doanh thu: Nhìn chung, doanh thu 3 tháng quý 1/2023 của 
GAP có xu hướng tăng, cụ thể doanh thu tháng 1 là 4,3 tỷ, tháng 2 là 7,8 
tỷ, riêng trong tháng 3 doanh thu giảm nhẹ so với tháng 2 và đạt 7,3 tỷ. 
Chỉ có doanh thu tháng 2 vượt KPI đề ra, đạt 173% so với doanh thu kế 
hoạch; trong khi đó doanh thu tháng 1 chỉ đạt 64% và tháng 3 chỉ đạt 
57% so với doanh thu dự kiến. Tổng doanh thu trong quý 1/2023 đạt 
19,6 tỷ đồng, thấp hơn 4,7 tỷ so với tổng doanh thu kế hoạch, tương 
đương chỉ đạt 80% KPI đặt ra. Trong quý 1/2023, lạm phát toàn cầu mặc 
dù đã hạ nhiệt nhưng vẫn ở mức cao; sự phục hồi chậm và suy giảm nhu 
cầu tiêu dùng của các đối tác thương mại lớn. Giá trị tăng thêm ngành 
nông nghiệp quý I/2023 tăng 2,43% so với cùng kỳ năm trước, đóng góp 
0,22 điểm phần trăm vào mức tăng tổng giá trị tăng thêm của toàn nền 
kinh tế. Doanh nghiệp đã liên kết với nhiều đối tác, các hợp tác xã, các 
vùng trồng lúa, cây ăn quả tại các tỉnh khác nhau đề phân phối phân bón 
đến nhiều tỉnh. Công ty hiện vẫn đang tiếp tục triển khai các dự án, chiến 
lược nhằm thu hút các khách hàng, kết hợp với nhiều doanh nghiệp phát 
triển mạng lưới và truyền thông. Đặc biệt, doanh nghiệp đang có kế 
hoạch kinh doanh năm 2023 với việc mở rộng các gói thầu mới. 
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Thứ hai, về chi phí: Trong quý 1/2023, chi phí tháng 1 và 3 đều thấp 
hơn dự kiến, riêng tháng 2 thì cao hơn. Chi phí của GAP trong quý 1 có 
xu hướng biến động theo doanh thu bán hàng, cụ thể chi phí trong các 
tháng lần lượt là 4,5 tỷ, 7,8 tỷ và 7 tỷ. Tỷ lệ chi phí trên doanh thu từng 
tháng là 104%, 99% và 95%. Cơ cấu chi phí/doanh thu giảm cho thấy 
doanh nghiệp đã dần tối ưu được công tác quản lý chi phí nhằm cải 
thiện lợi nhuận. Tuy nhiên, tỷ trọng chi phí/doanh thu vẫn khá lớn, đặc 
biệt trong tháng 1/2023, làm cho lợi nhuận thu về chưa cao. GAP cần 
có những giải pháp giảm thiểu chi phí nhằm tối đa hóa lợi nhuận cho 
doanh nghiệp. Chi phí giá vốn vẫn chiếm tỷ trọng cao trong tổng chi 
phí, ngoài ra doanh nghiệp cũng đầu tư thêm vào truyền thông, quảng 
bá thương hiệu, liên kết với các trang báo, tham gia hội chợ, sự kiện…
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Với doanh thu – chi phí nêu trên, ban chuyên môn đưa ra biểu đồ so sánh 
lợi nhuận như sau:

Trong quý 1/2023, lợi nhuận cao nhất của GAP được ghi nhận vào 
tháng 3, đạt 337 triệu đồng, đây là thời điểm mùa vụ trong năm do đó 
lượng bán ra có xu hướng tăng cao. Tuy nhiên lợi nhuận cả 3 tháng 
của GAP đều không đạt chỉ tiêu so với kế hoạch, tổng lợi nhuận quý 1 
là 139 triệu đồng, chỉ đạt 6% so với kế hoạch, riêng tháng 1 ghi nhận 
khoản lỗ 205 triệu đồng. Lợi nhuận thấp đến từ nguồn chi phí quá lớn 
trong khi doanh thu không có sự tăng trưởng mạnh để bù đắp; do đó, 
song song với việc đầu tư truyền nhằm tăng doanh thu, GAP cần có 
những biện pháp quản lý chi phí tốt hơn. 
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 Quý 4/2022 Quý 1/2023 

Tổng doanh thu 61,094,244,875 19,609,500,000 

Tổng chi phí 60,200,605,691 19,469,976,612 

Tổng lợi nhuận 893,639,184  139,523,388 

 
So với quý 4/2022, kết quả kinh doanh trong quý 1/2023 của GAP có 
phần thấp hơn. Dự kiến, trong năm 2023 doanh nghiệp đẩy mạnh sản 
xuất sẽ mang biên độ lợi nhuận lớn hơn, mục tiêu lợi nhuận cao hơn. 

Báo cáo tài chính Quý 1/2023 ORG

Tình hình tài chính của ORG Quý 1/2023 như sau:

 Tháng 1 Tháng 2 Tháng 3 
Tổng thực tế 
quý 1/2023 

KPI quý 
1/2023 

Doanh 
thu 

1,652,697,000 1,920,772,490 4,112,250,000 7,685,719,490 20,081,728,160 

Chi phí 1,809,891,991 1,870,546,333 3,835,294,271 7,515,732,595 18,374,781,266 

Lợi 
nhuận 

(157,194,991) 50,226,157 276,955,729 169,986,895 1,706,946,894 

 

Đơn vị: VNĐ
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Về doanh thu: Tổng doanh thu thực tế trong quý 1/2023 của ORG đạt 7,6 tỷ 
đồng, tăng trưởng mạnh trong tháng 3 khi đạt 4,1 tỷ đồng, chiếm 53% tổng 
doanh thu toàn quý. Tuy nhiên, tổng doanh thu chưa đạt mức KPI đề ra, cụ 
thể chỉ đạt 38% doanh thu kế hoạch. Trong quý 1/2023, thị trường gạo xuất 
khẩu đã xuất hiện một số tín hiệu tích cực. Nhu cầu gạo thế giới sẽ duy trì ở 
mức cao trong năm 2023 do những bất ổn về chính trị và kinh tế cùng với 
xung đột chưa được giải quyết giữa Nga và Ukraine, đẩy nhu cầu dự trữ gạo 
lên cao. Xuất khẩu gạo tiếp tục tăng về giá trị trong 3 tháng đầu năm 2023, 
tuy giảm 19,3% về khối lượng nhưng tăng 30,2% về giá trị so với cùng kỳ năm 
2022. Nhìn chung, các hoạt động sản xuất nông nghiệp đang lấy lại đà tăng 
trưởng, đây là điều kiện thuận lợi để Org có những chiến lược nhằm mở rộng 
thị trường, tăng trưởng doanh thu trong các tháng tiếp theo. 
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Về chi phí: Chi phí trong quý 1/2023 của ORG là 7,5 tỷ, bằng 40% so với 
dự kiến. Trong đó, chi phí giá vốn vẫn là khoản mục chiếm tỷ trọng cao. 
Trong quý 1/2023 doanh nghiệp cũng đã có nhiều hoạt động xúc tiến mở 
rộng mạng lưới đại lý, các chương trình khuyến mại, xúc tiến bán hàng 
đến các tỉnh thành khác, tham gia hội chợ. 
Về lợi nhuận: Lợi nhuận của ORG trong quý 1 đã có sự tăng trưởng qua 
các tháng, tổng lợi nhuận đạt 169 triệu đồng, tuy nhiên chỉ đạt gần 1⁄10 
chỉ tiêu kế hoạch đề ra. Doanh nghiệp đang dần cải thiện giữ được tỷ 
suất sinh lợi ngày càng cao, tuy nhiên vẫn cần chú trọng tăng trưởng 
doanh thu và mở rộng sản xuất kinh doanh. Dự kiến trong năm 2023 tình 
hình kinh tế ổn định doanh nghiệp sẽ có kế hoạch để cải thiện tình hình 
hoạt động trong mảnh kinh doanh gạo.

1.2.3. Đánh giá
Dựa vào kết quả kinh doanh trên, về cơ bản quý 1/2023 Gap đã gần đạt 
được KPI về doanh thu và lợi nhuận. Các chỉ số trong từng tháng mặc dù 
chưa vượt với kế hoạch đề ra, nhưng nhìn chung vẫn có sự phát triển. Tuy 
nhiên, doanh nghiệp cần có biện pháp giảm mức chi phí để đạt được hiệu 
quả kinh doanh. Tình hình kinh doanh của Org mảng gạo, doanh thu của 
doanh nghiệp đã có xu hướng tăng trưởng trở lại. Dự kiến doanh nghiệp 
sẽ có nhiều đổi mới sáng tạo, mở rộng thị trường, tăng trưởng doanh thu, 
lợi nhuận và trong năm 2023 sắp tới sẽ đẩy nhanh tiến độ hoàn thiện 
chuỗi giá trị của Org Group và triển khai các dự án kinh doanh mới.

https://vietgap.com.vn/                                         https://gaobachdien.vn/  
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1.3. CÔNG TY CỔ PHẦN THỰC PHẨM XANH
1.3.1. Giới thiệu doanh nghiệp 

- Tên công ty: Công Ty Cổ phần Thực 
Phẩm Xanh
- Lĩnh vực hoạt động: sản xuất thực 
phẩm – kinh doanh dịch vụ: chuyên về 
thực phẩm, sở hữu chuỗi cửa hàng bán 
lẻ mang thương hiệu Bean &Jam.
- Dịch vụ chính: sản xuất dịch vụ.
- Giấy chứng nhận đăng ký doanh 
nghiệp số 3502365063, đăng ký lần
đầu ngày 14/06/2018 do Sở Kế hoạch 
và Đầu tư tỉnh Bà Rịa – Vũng Tàu cấp.
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1.3.2. Báo cáo tiến độ KPI và tổng quan tình hình tài chính

Bảng kế hoạch KPI Quý 1/2023

 Tháng 1 Tháng 2 Tháng 3 Tổng 

Doanh thu dự kiến 754,810,553 843,088,788 1,269,243,024 2,867,142,365 

Chi phí dự kiến 677,644,373 756,897,702 1,139,485,120  2,547,027,195 

Lợi nhuận dự kiến 77,166,180 86,191,086 129,757,904 293,115,170 

 

Trong kế hoạch đề ra cho Bean&Jam vào Quý 1/2023. Bean&Jam sẽ phải thực 
hiện kế hoạch tăng trưởng doanh thu và tối ưu hóa chi phí để đảm bảo hiệu 
quả hoạt động đạt mức kỳ vọng. Trong Quý 1/2023, Bean&Jam đã đạt được 
các số liệu tài chính như sau:

Bảng tổng hợp doanh thu, chi phí, lợi nhuận Quý 1/2023

 Tháng 1 Tháng 2 Tháng 3 Tổng 

Doanh thu 751,003,620 741,671,800 707,281,160 2,199,956,580 

Chi phí 575,790,447 536,240,468 532,440,955 1,644,471,870 

Lợi nhuận 175,213,173 205,431,332 174,840,205 555,484,710 

 

Đơn vị: VNĐ

Đơn vị: VNĐ
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Với các số liệu tài chính đã tổng hợp cùng bản kế hoạch kinh doanh, ban chuyên môn 

nhận xét về tình hình hoạt động của Bean&Jam trong quý 1 năm 2023 như sau:

Về doanh thu: Trong quý 1/2023, doanh thu từng tháng của Bean&Jam đều 
chưa đạt được KPI đề ra, tuy nhiên chênh lệch không lớn. Doanh thu của 
tháng 1 và tháng 2 đã gần đạt con số dự kiến, cụ thể tháng 1 là 99% và tháng 
2 là 88%. Duy chỉ có tháng 3 doanh thu chỉ đạt 56% so với kế hoạch. Doanh 
thu quý 1/2023 của Bean&Jam có sự giảm nhẹ qua các tháng, lần lượt là 
751 triệu, 741 triệu và 707 triệu; tổng doanh thu giảm nhẹ so với quý 4/2022 
từ 2,3 tỷ xuống 2,1 tỷ, tương đương mức giảm gần 8%. Doanh thu trong giai 
đoạn này của  Bean&Jam vẫn chủ yếu đến từ việc bán và cung cấp dịch vụ 
về thực phẩm, sở hữu chuỗi cửa hàng bán lẻ mang thương hiệu Bean &Jam.
       Trong quý 1/2023, sức tiêu dùng toàn cầu suy yếu do lãi suất tăng cũng 
góp phần làm giá hàng hóa nông nghiệp & chăn nuôi toàn cầu dịu lại sau khi 
trải qua giai đoạn tăng giá mạnh kể từ căng thẳng Nga-Ukraine. Do các mặt 
hàng nông nghiệp & chăn nuôi là chi phí đầu vào của các nhà sản xuất thực 
phẩm và đồ uống (F&B), xu hướng giảm giá đầu vào sẽ giúp cải thiện tỷ suất 
lợi nhuận gộp của ngành. Đây là một tín hiệu tích cực cho các doanh nghiệp 
F&B ở Việt Nam, hiện tại công ty vẫn đang tiếp tục đẩy mạnh triển khai các 
dự án, chiến lược nhằm thu hút các khách hàng, kết hợp với nhiều doanh 
nghiệp phát triển mạng lưới và truyền thông.
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Về chi phí: Nhìn chung trong 
quý 1/2022, chi phí qua các 
tháng của Bean&Jam có xu 
hướng ổn định, không biến 
động nhiều. Chi phí từng 
tháng đều thấp hơn so với 
dự kiến, đặc biệt trong 
tháng 3 chi phí thực chỉ 
bằng 47% chi phí dự kiến. 
Chi phí giảm qua từng tháng 
cho thấy Bean&Jam đã có 
những biện pháp quản trị 

Với doanh thu – chi phí 
nêu trên, ban chuyên môn 
đưa ra biểu đồ so sánh lợi 
nhuận như sau:
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Về lợi nhuận: Lợi nhuận trong quý 
1/2023 của Bean&Jam ghi nhận mức 
tăng trưởng tốt và vượt KPI đặt ra, đặc 
biệt trong tháng 1 và tháng 2. C ụ thể, lợi 
nhuận tháng 1 đạt 227%, tháng 2 đạt 
238% và tháng 3 là 135% so với lợi 
nhuận kế hoạch. Tuy doanh thu chưa 
đạt mức KPI dự kiến nhưng công tác 
quản trị chi phí tốt đã giúp Bean&Jam 
đạt được lợi nhuận cao. Trong tương lai, 
Bean&Jam cũng có những kế hoạch 
kinh doanh mới nhằm mở rộng quy mô 
doanh nghiệp nhằm đạt được mức tăng 
trưởng doanh thu tốt hơn và tối đa hóa 
lợi nhuận. 
 

1.3.3. Đánh giá
Dựa vào kết quả kinh doanh trên, về cơ bản quý 1/2023 Bean&Jam đã 
gần đạt được KPI về doanh thu, việc quản trị chi phí tốt đã giúp công ty 
thu về lợi nhuận vượt kế hoạch. Các kế hoạch trong tương lai của Bean&-
Jam được kỳ vọng sẽ mang lại doanh thu tốt, đây là một tín hiệu tốt cho 
thấy lợi nhuận của công ty có thể khuếch đại lớn hơn. Bên cạnh đó, 
những xu hướng hiện đại, kỹ thuật công nghệ mới giúp tiết kiệm chi phí 
cũng là một cách giúp Bean&Jam giảm bớt gánh nặng về tài chính, góp 
phần gia tăng hiệu quả hoạt động của công ty. 
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